Công ty TNHH Việt Pháp Quốc Tế (VIPHAVET) được thành lập từ năm 2001, chúng tôi  sản xuất và phân phối các sản phẩm thuốc và vaccine cho gia súc, gia cầm, thủy sản tại Việt Nam từ các công ty, tập đoàn hàng đầu thế giới như Boehringer Ingelheim, Olmix …. Chúng tôi đang tìm kiếm những ứng viên năng động, nhiệt huyết gia nhập và cùng chúng tôi phát triển công ty.
1. Đại diện bán hàng (Sales Representative)
· Tìm hiểu và thu thập thông tin về nhu cầu khách hàng, phân tích lợi thế cạnh tranh sản phẩm của công ty so với đối thủ cạnh tranh. 
· Duy trì, chăm sóc, hỗ trợ với các khách hàng hiện có. Cung cấp các dịch vụ hỗ trợ sau bán hàng với các dịch vụ có sẵn tại viphavet: dịch vụ xét nghiệm tại phòng thí nghiệm vipha.lab đạt chứng chỉ Iso 17025 ….. 
· Nghiên cứu thị trường, tìm kiếm các khách hàng mới, mở rộng, thiết lập kênh phân phối đến các nhóm khách hàng mục tiêu mới, khách hàng tiềm năng.

· Triển khai các chương trình marketing hỗ trợ bán hàng, chương trình khuyến mại theo từng thời điểm và mùa vụ.
· Theo dõi thanh toán công nợ của khách hàng 
· Nơi làm việc: Miền Tây 

· Số lượng : 4 (bốn) 
2. Chính sách và Quyền lợi 
· Được làm việc trong môi trường chuyên nghiệp, văn hóa Pháp, nhiều cơ hội thăng tiến.
· Mức Lương : Thỏa thuận .
· Được hưởng đầy đủ về chính sách và phúc lợi: BHXH, BHYT, BHTN, bảo hiểm tai nạn 24/24, BH sức khỏe, khám sức khỏe định kỳ …..
3. Yêu cầu tuyển dụng 
· Trình độ: tốt nghiệp đại học chuyên ngành Thủy sản – hệ chính quy.
· Ưu tiên cho ứng viên nam
· Sức khỏe tốt, siêng năng, có ý chí cầu tiến.
· Chịu khó di chuyển, có xe gắn máy.
· Kinh nghiệm : Sinh viên mới tốt nghiệp 
· Tiếng anh giao tiếp và đọc hiểu tài liệu chuyên ngành 
Liên hệ: Nộp hồ sơ về công ty theo địa chỉ email: xuan.nv@viphavet.com 
Điện thọai: 0274 3728636 attn 217. ĐTDĐ : 0902 980 995 Anh Xuân
Thời gian nhận hồ sơ bắt đầu từ ngày ra Thông báo, thời gian phỏng vấn dự kiến bắt đầu lúc 09h00 ngày 28/09/2018 tại khoa Thủy sản ĐH Cần Thơ. 
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